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当国家越来越发达，电力供应已成了人民生活的必需元素，而不是一种选择
消费。因此，需要发电机帮助恢复供电的几率更高，确保供电一旦中断，还是能
满足大家的电力需求。

发电机租赁服务供应商——迅行电源方案有限公司（Express Powerr
Solutions（M）Bhd）把“将电力送到你家门口”（We deliver power to your
door step）视为该公司的使命。

配合公司在大马股票交易所创业板上市，所筹集的资金主要用来扩大发电机
资产组合，进一步扩张业务，为更广泛的客户（尤其是北马地区）提供服务。

“電力送到家門口”

迅行電源使命必達

接下来，迅行电源方案有限
公司放眼进军油气领域，

为开采和勘探活动等提供发电机以
进一步降低对主要客户国家能源
（TENAGA,5347,主板公用事业组）
的依赖。

根据招股书资料，2021至2023
财政年期间，来自国能直接和间接的营

业额贡献，介于78.33至81.62％。2024财政年获得沙
巴电力公司颁发的合约后，来自国能相关营业额贡献
比率降低至57.84％，沙巴的营业额贡献占38.44％。

截至今年3月31日的3个月，国能营业额贡献占
64.86％，沙巴占18.52％。

说到环境社会治理（ESG）相关措施，迅行电源

方案有限公司将进军太阳能光伏板业务，主要为住宅
单位安装太阳能光伏板，惟目前处于初步发展阶段。
同时，即将竣工的新总部和营运设施拥有绿色建筑认
证GreenRE的银级认证，也配有太阳能发电板。

为了应对气候变化、节省能源、防止废物和污染
等环境问题，发电机和卡车所需要的燃油，自3年前
已改用更加环保的Euro5 B7柴油，且定期维护以确保
性能和效率都处于最佳状态。

此外，林青田补充，考虑集团营运资金需求后，
放眼每个财政年的派息率介于净利的30至50％，以回
馈股东的支持。

根据招股书，该公司2021、2022、2023、2024
财政年派息率分别等于净利的17.48％、36.51％、
40.46％和48.2％。

现代社会，电力是日常生活的必需品，电
力中断会冲击经济活动，也影响人们的

生活素质，因此能源公司必须确保电力供应稳定。
迅行电源方案有限公司是这个供应链重要的

成员之一，能够为未有电力网络覆盖或经常停电的
区域提供发电机，电力供应中断时能够确保电供持
续稳定。

发电机可作为主要能源，也可以在用电高峰
时段，作为辅助电源。

董事经理林青田接受《投资致富》专访时
说，公司经营发电机租赁服务超过20年经验，业务
分成3大类。第一种业务是针对紧急状况，例如停
电和紧急／灾难情况，提供即时发电机租赁服务。

第二，在能源公司进行维修活动时，出租发
电机，确保能源公司因维修计划停机或各种已经排

期的活动，不会造成断电，让整个期间继续无缝供电。
第三种业务则是出租备用发电机。为各种活动、特殊

场合或需要可靠备用电源的情况提供发电机。

发电机达115台
除了出租发电机，该公司租赁服务包括安装和拆卸；

提供技术支援和现场操作人员比如司机、
充电员、技术员和普通工人；维
修和保养服务；其他相关服务。

截至今年7月21日，迅行电
源方案有限公司一共有115台发电
机，70％以上为500千伏安（kVA）
以上大型发电机。还有专业的营运
和技术团队支援发电机租赁服务，
包括15名有认证的电气技术员和15
名司机。

根据招股书中的独立市场研究报
告，发电机属于轻型机械和设备租赁行业市场，市场规模
预计从2025年的9亿5370万令吉上涨至2029年的12亿9750
万令吉，复合年增长率达7.6％。

在2024年内，迅行电源方案有限公司的市占率达大马
轻型机械和设备租赁行业市场总营业额的7.8％。
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为了迈向下个增长阶段，迅行电源方案
有限公司将于9月24日在大马股票交易

所创业板上市。

售1.8亿新股 筹3600万
8月20日，该公司推介招股书，公开发售1

亿8000万股新股，每股发售价20仙，以筹资3600
万令吉，主要用来增购发电机和相关设备。上市
后，公司市值预计达1亿8690万令吉。

配合上市发售的新股当中，4672万2600股供
公众认购，1868万8800股供合格董事、雇员与有
功人士认购，6319万3900股私下配售予指定投资者，
5139万4700股私下配售给经投资、贸易及工业部批准
的土著投资者。同时，股东献售的6541万1500股，也
将私下配售给经投贸部批准的土著投资者。

通过上市活动所筹集的资金，其中56.9％或2050
万令吉将用来购买发电机、13.9％或500万令吉将用来
偿还总部与营运设施建设的银行贷款、11.3％或410万
令吉将用来购买中高压设备，剩余6.2％或220万令吉
和11.7％或420万令吉，分别为营运资金和上市开销。

林青田指出，公司计划在未来3年内增购至
少36台发电机，并购置中高电压设备助公司进一

步扩张业务，为更广泛的客户（尤其是北马区）
提供服务。

3年内增购至少36发电机
电力领域持续扩大、建筑活动、演唱会等

活动、可靠的紧急备电需求，都将是推动发电机
需求的因素。而且对于医院、应急中心、通讯网
络和救援避难所等关键设施来说，发电机至关重
要，能即刻提供备用电源。
“这门生意必对社会负起责任，确保任务不会

失败。此外，因断电的紧急状况不知道何时发生，紧
急状况业务24小时运作，员工分成3班，必须全力以
赴，才能提供稳定和可靠的电力。”

该公司业务版图包括雪兰莪、吉隆坡、森美兰、
柔佛和彭亨。去年，通过在山打根提供发电机租赁服
务，成功把业务拓展至沙巴，一共部署21台发电机。
今年也获得来自槟城和吉兰丹的订单，版图进一步扩
大。
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